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Editorial

Vazeni Ctenari,

v zafijovém Cisle se budeme vénovat ze-
jména praktickym otazkam, jako jsou za-
klady investovani a spofeni. Zopakujeme
si, pro¢ je diilezita diverzifikace a jak se
vhodné zvolenymi nastroji pfipravit na
vSechny scénare v ekonomice.

Odbornice na finan¢ni vzdélavani Mar-
cela Hrubosova poskytne v rozhovoru
praktické rady, jak si zafidit vedlejsi
prijem, jak spravovat a rozmnozo-

vat uspory, a podéli se o své nazory

a zkuSenosti z oblasti vzdélavani mladé
generace.

Podivame se také na Slovensko na
otevieni nové kancelare v Trnavé pod
taktovkou Michala Kolafe a predstavime
vam naSe kolegy Jozefa Demcaka a Juraje
Kozacika. Poodhali vam, jak budujeme
naSe tymy na Slovensku a kde nas u slo-
venskych sousedti mlizete najit.

KALENDAR

Nechybi ani mince mésice, oblibeny
Rectangular Dragon ve tvaru slitku
s krasnym designem od mincovny
The Perth Mint.

Pfeji vam pfijemné ¢teni plné inspirace
pro vase investice i podnikani

Pavel Ryba
spoluzakladatel a obchodni feditel
Golden Gate

Ocekavané
udalosti

19. fijna
konference Vysehradske forum
Kongresoveé centrum Praha

26. fijna

zasedani Rady guvernéru Evropske
centralni banky, které se bude
zabyvat ménovou politikou

31. fijna

dvoudenni zasedani americke
centralni banky, na zavér FED oznami
rozhodnuti o urokovych sazbach

7. listopadu
prednaska Cykly bohatstvi
Usti nad Orlici

7. listopadu

prednaska Cykly bohatstvi
v permanentnim portfoliu
VSE Praha

Cislo mésice

8 7 3 bilionu korun

pFiblizné tolik maji Cesi ulozeno
ve finanénich produktech

Citat mésice

,Mnoho lidi neresi penize,
dokud jim téemer nedojdou.
Jini lide pak délaji totéz se
svym casem.’

Johann Wolfgang von Goethe,
nemecky spisovatel
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Otevreli jsme
kancelar v Trnave

©

Vraciame peniazom

Historicky

a kulturne
vyznamne krajske
mesto, které

je dulezitou
slovenskou
krizovatkou
smerem na
Bratislavu, Viden,
Varsavu i Budapest.
Nyni je domovem
nasi nove pobocky.

Meésto Trnava se nachazi pfimo na
Zelezni¢ni tepné i v blizkosti dalnice,

diky tomu je pro klienty z jihozapadniho
Slovenska skvéle dostupné. Vedoucim
pobocky, ktera lezi v srdci mésta, je
oblastni feditel Michal Kolar. ,Najdete nas
na pési zoné u Troji¢ného namésti v ulici
Hviezdoslavova 7. Centrum je obehnano
ptivodnimi hradbami ze 14. stoleti a je plné
kostelti a vézi. Proto se Trnavé prezdiva
Maly Rim,* l4ka Michal k navstéve.

Michal se rozvoji svého slovenského

tymu intenzivné vénuje. ,Na zacatku
mého pisobeni na Slovensku se ke mné

a Golden Gate dostalo ptes klientskou
fazi nékolik pro mé klicovych lidi. Mezi
nimi je spolehlivy a za vydej kovii v Trnavé
odpovédny Robert Siska, mlady a nadéjny
Juraj Kozacik a velmi profesionalni kolega
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Miroslav Madak. Vsichni jsou jiz vedouci
a maji své tymy po celém Slovensku,“ li¢i
Michal.

V soucasné dobé je spole¢nym cilem jeho
tymu poskytovat kvalitni sluzby a zazemi
vSem klientdm i spolupracovniktim.

To znamena vyuZit prostory pro rozvoj
avzdélavani, setkavani s klienty, vydej
kovii, pfipadné i jejich odkup.

»Do budoucna planujeme mimo jiné

dalsi vzdélavani Siroké vefejnosti — at uz
v kancelarich, nebo mimo né. V minulosti
jsme napfiklad v trnavském kulturnim
centru Maly Berlin poradali prednasky

o ekonomickych cyklech, investicich,
zlaté a stfibre, akciich, nemovitostech,
urokovych sazbach a o tom, jak vse spolu
souvisi,“ dodava Michal.
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Investice versus
sporeni, zlato
pokryje oboji

Cesi jsou historicky

| v celoevropskem

srovhani velmi sporivy
narod. Dlouhodobou
financni rezervu ma

vice nez 83 procent
obyvatel. Mnoho z nich
vsak sve uspory nechava
znehodnotit vysokou inflaci
na beéznych uctech. Situace
se ale postupne zacCina
lepsit a stale vice Cechu
objevuje ruzné moznosti
sporeni i investovani.

Podle dat Eurostatu mira tspor ¢eskych domac-
nosti vzrostla v letech 2020 a 2021 z dvanacti pro-
cent na devatenact. Za lofisky rok Ize nicméné
ocekavat propad vlivem inflace a energetické
krize, ktera rozpo¢ty domacnosti vyrazné
ovlivnila. Cesi méli v roce 2021 finanéni aktiva

v hodnoté témér 8,3 bilionu korun. Z hlediska
struktury dominuji hotovost a vklady na béznych
a spoficich uctech, které se na celkovych aktivech
podileji 46 procenty. V akciich, investi¢nich fon-
dech ¢i podilech ve firmach maji ¢eské domac-
nosti 40 procent svych finan¢nich aktiv. Pojisténi
a penzijni fondy pak tvofi pouze desetinu celku.

Kolik domacnosti vlastni zlato, tento prizkum
nefika, ale podle dostupnych dat si investi¢ni
zlato nakoupila kazd4 Sest4 rodina a mezi Cechy
je vice zlata, nez ¢ini zasoby Ceské narodni
banky. Ta v poslednich mésicich navysila rezervy
na 19,56 tuny zlata, coz v burzovnich cenach
déla priblizné 615 miliard korun. Podle tohoto
predpokladu by znamenalo, Ze ¢eské domacnosti
maji ve zlaté pouhych sedm procent uspor

a kazda z nich vlastni asi 1,8 gramu zlata. Oproti
roku 2016, kdy se odhadovalo, Ze jde pouze

0 0,6 gramu, se vSak jedna o zna¢ny pokrok.

Bojime se investovat?

Kdyz se rozhodujete, co délat se svymi penézi,
muiZete narazit na dvé zakladni moZnosti:
investovani a spofeni. Obé tyto strategie maji sva
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mista a vyhody, ale lisi se v nékolika klicovych
aspektech. Investovani se zaméfuje na rist
vaseho kapitalu. Investofi nakupuji rtizné druhy
aktiv, jako jsou akcie, dluhopisy, nemovitosti

a komodity, s nadéji, Ze jejich hodnota poroste

v Case. Investovani byva ¢asto spojovano s vyssim
rizikem, protoZe hodnota aktiv miiZe kolisat

a muze dojit k ztratam. Je to vSak casto jediny
zpusob, jak dosahnout vyraznéjsiho rtstu kapi-
talu a prekonat inflaci.

Spofeni znamena pravidelné odkladani ¢asti pfi-
jmi. Je to strategie, ktera klade diiraz na ochranu
stavajicich prostfedkd. Lidé ukladaji své penize
na bezpec¢na mista, jako jsou bankovni bézné
uclty, sporici ucty nebo terminované vklady, kde
jsou vklady obvykle pojistény statnimi pojistova-
cimi fondy.

Postupné nakupovani drahych kovii prinasi
vyhody obou pfistupti. Nabizi dlouhodobou
ochranu majetku, ale také bezpedi a jistotu.

Investi¢ni horizont

Drzet hotovost na bankovnich uc¢tech nemusi byt
nutné Spatna strategie. Diilezity je nas investi¢ni
horizont, tedy casovy ramec, ve kterém planujete
drzet své investice (ispory). To je klicovy faktor
pfirozhodovani o tom, jaky druh aktiv si vybrat.
Pokud mate kratkodoby investi¢ni horizont,
znamena to, Ze planujete penize v relativné

kratké dobé (obvykle méné nez tfi roky) pouzit.
V tomto pripadé je hotovost dobrou volbou.

Dlouhodoby investi¢ni horizont se tyka investic
na mnoho let, obvykle pét let a vice. K tomu nej-
lépe slouzi investice s vy$S§im potencidlem ristu,
jako jsou akcie, dluhopisy, zlato a stfibro nebo
bitcoin. Nemusite fesit kratkodobé vykyvy na

trhu a mit vice prostoru pro rist kapitalu.

Klicem je diverzifikace

RozlozZeni investic mezi riizné druhy aktiv je
jednim z nejdilezitéjsich aspektl tispésného
investora.

Diky diverzifikaci sniZite riziko, Ze vSechny vase
investice budou negativné ovlivnény jednou
nezadouci udalosti nebo trznimi vykyvy. Na
myslence masivni diverzifikace stoji myslenka
permanentniho portfolia. To je dlouhodoba
investicni strategie, ktera je pfipravena na
vSechny Ctyfi scénare, které investor béhem
svého zivota zazije: inflaci, deflaci, ekonomic-
kou prosperitu a vétsi ¢i mensi ekonomickou
krizi nebo recesi. Cilem Golden Gate je pomoci
klientdim sestavit takové portfolio, které bude
dlouhodobé stabilni, odolné vSem situacim a se
kterym budou moci v pribéhu ¢asu podle zmén
v ekonomice dale pracovat.
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Podnikani je
sluzba lidem

Marcela Hrubosova se cely
Svuj pracovni zivot venuje
financim. Prosla vyznamnymi
manazerskymi pozicemi

v nejvetsich pojistovnach

na ceskem a slovenskem
trhu a vedla nadnarodni
inkasni spolecnost. Ze sveta
velkych korporaci odesla

PO roce 2012, v dobe, kdy
pracovala jako reditelka
useku vymahani pohledavek
pro jednu stavebni
sporitelnu. Vadilo ji, ze lidem,
kteri nezvladaji splacet
uvery na bydleni, musi
doslova brat strechu nad
hlavou. Z banky proto odesla
a nyni se snazi vsechny sve
zkusenosti vyuzit k tomu,
aby verejnost naucila, jak
zachazet s penezi a jak byt
financneé nezavislym.

Zmeénil se obsah tvych prednasek béhem po-
sledniho roku, kdy zna¢né narostla inflace?
Lidé stale fesi stejna témata. Jak na investice

a kam ulozit penize, aby o né nepfisli. Nyni jsou
ale zaskoceni vysokym ¢islem inflace i bohatsi
lidé, jejichz domaci hospodareni inflace vyraznéji
nezasahla. Postupny vyvoj situace s draz$imi ener-
giemi a zdrazovani prakticky v§eho znaci krizi

a promita se do jednotlivych typt investi¢nich
loukoti, které jsem zminovala i na VySehradském
foru v roce 2015, kdy jsem tam vystupovala.

Pripomen nam je, prosim...
Jsou to nemovitosti, komodity a finan¢ni pro-
dukty. Rozlozit si majetek do téchto tfi skupin je
univerzalni pravidlo. Jeho platnost se ale v krizich
projevuje vyraznéji. Pokud cena jedné loukoté
klesne, jina naopak naroste, coz udrzuje hodnotu
majetku. Lidé se nyni Casto chtéji jen ujistit, ze
to, co délaji, je spravné. Ptaji se mé i na nékteré
konkrétni investicni rady, naptiklad, zda nakoupit
nemovitost, kdyz nyni o par procent klesla. Ale
tam vétSinou fikam: nespéchejte.

Vydavam Tydenik 5Z, kde najdete pét zajima-
vosti, co se vdaném tydnu dé&je v ekonomice,
a ¢asto jdou informace proti sobé. Dobré je
zachovat klid, postupné doplnovat ty tii loukoté,
které ¢lovék ma, plus pridavat dalsi - a tou je
vzdélavani. Abych vytézila situaci, pokud néco
skutecné klesne, tak to nakoupim, a pokud na-
roste, tak prodam, pokud mam nouzi. Ekonomika
se pohybuje v dvanactiletych cyklech, vSe se stale
vraci. Lidé se ¢asto nad vécmi nezamysli, pohybuji
se jako masa, nechaji se strhnout jednim nazorem
nebo udalosti, ktera se objevi v médiich.
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Jak to mas s investicemi?

Pfiznam se, Ze se vyhybam vSemu spekulativ-
nimu. Rozhodla jsem se sviij Zivot zabezpecit

a vytvorit si majetek, ktery meé zivi a dava mi
jistotu v jakékoli dobé. Divam se na néj ,sedlac-
kym zptisobem“. Sedlak by nesvéfil penize do
né&jakého fondu, o kterém nic nevi. Bude radéji
hospodafit na svém, a co vydéla, bude rozdélovat
na tii hromadky: pro sebe pro radost, aby se mél
dobfe, pak na rezii zivota, aby mél jeho dobytek
co jist, aby mél na Celed a dalsi vydaje a posledni
¢ast da bokem na nakup novych poli. Porad se
chova stejné. Bude mit nemovitosti, komodity,
jako je zlato nebo jiné vzacné statky. Miize to

byt vino, drahé hodinky, stard auta, uméni... ale
tomu uz musi rozumét. A tieti zdroj zisku je jeho
podnikani. Clovék by se mél nauéit diverzifikovat
prijmy. Neni to jen o tom, chodit do zaméstnani,
je tfeba premyslet, jak dale vydélat penize. Zda
to bude skrze miij majetek, nebo prostrednic-
tvim dovednosti. Mohu napiiklad nékomu pijcit
své penize, ale vZdy musim rozumét tomu, kam
penize ptijcuji. Kdyz piij¢im penize tobé€, budu se
zajimat, na co je potfebujes, kdy mi je vratis a ¢cim
je zajistis, kdyz mi je nebudes$ moci vratit. Stejné
jako kdyzZ ptij¢uji nékomu do podnikani.

Tak investice napfiklad do dluhopisti jsou
vzdy pujckou, at uz statu, nebo firmée..
Korporatni dluhopisy je jedno velké peklo. Lidé
jsou v oblasti podnikatelské sféry absolutné ne-
znali. Neumi ¢ist rozvahy, neumi ¢ist ve finan¢nich
vysledcich firmy, nevédi ¢asto ani, co je cash flow.
Nedokazou si vyhledat zakladni informace v ob-
chodnim rejstriku, jak si dany subjekt stoji. Firmy
maji povinnost vyvésit své ucetni vykazy avyrocni
zpravy, to, Ze to 80 procent z nich nedéla, je fakt.
Alei ti, co to zvefejni, tak je dilezité sledovat roz-
vahu firmy, zda neni pfeuvérovana.

S tim taky asi souvisi ¢tyfi zakladni doved-
nosti ohledné penéz, o kterych vzdy mluvis.
Ano, je dilezité naudit se penize vydélavat, ridit,
spravovat a rozmnoZzovat. Prvni a posledni doved-
nosti jsou postavené na podnikatelském feelingu
a dovednostech. Neni to jen o tom, Ze ceny rostou,
ale ¢lovék, ktery chce Zit s inovacemi doby, tak
vidi, Ze mnoho sluzeb odchazi a fada novych pfi-
chazi. A co je nové, to je vétSinou drazsi, protoze
je to vzacné, nedostatkové a lidé to chtéji. Ale ne-
mohou Cekat, Ze z jedné vyplaty, kterou vzdy méli,
mohou zaplatit néjakou Zivotni latku, ktera roste.
Proto je potieba se naucit vydélat a rozmnozit.

Aby v hromadce rezerv méli svého nadenika, ktery
je zivi. Den ma jen 24 hodin, ¢as je vzacna komo-
dita. Kdyz vidim, jak lidé nedostatek penéz resi
tim, Ze maji druhou a tfeti praci a zanrové nékde
uplné jinde, musim se smat. To je ztraceny cas.
Clovék by mél vydélavat na tom, co umi syner-
gicky. Vytézit ze svého povolani maximum.

Jak si tedy vytvofit pasivni prijem?

Dilezité je, aby clovék majetek, ktery tvoii, mél
rad, aby se o né&j chtél starat. At uZ jsou to nemovi-
tosti, komodity, nebo finance. Nemovitosti mohu
pronajimat. MiiZe to byt byt, garaz, pozemek

na parkovani, louka na letni festival nebo tabor.
Musime si uvédomit, Ze podnikani je sluzba
lidem. Je tfeba pfemyslet, jak to, co mam, umét

co nejlépe nabidnout. Jakou pfidanou hodnotu

to pro lidi ma: zda to fesi né&jaky jejich problém,
nebo jim pfinasi radost. Pronajimat mohu i komo-
dity, pokud mam obrazy ¢i starozitnosti, mohu je
nabidnout galeriim, vystavovateltim... Kdysi jsem
ziskala néjaké obrazy darem, viibec jsem tomu ne-
rozuméla a potkala jsem se s lidmi, ktefi byli timto
umélcem naprosto uneseni. Nakonec si obrazy
pronajala velka korporace, maji je v patte, kde
sidli predstavenstvo. Chtéli je koupit, ale radéji
jsem je pronajala. Dokonce moje prvni vydélané
penize byly z pronajmu.

Co jsi pronajimala?

Boty. Za socialismu jsem od dédy ze zapadniho
Némecka dostala boty Puma, které tady v té dobé
nikdo nemél, ani v Tuzexu nebyly. Protoze mé
déda nevidé€l, poslal mi boty velikosti 38 a ja jsem
v té dobé méla sotva 36. Nemohla jsem v nich
viibec chodit, ale byly krasné cervené s mod-

rou pumou a velkym prekladacim jazykem, tak
jsem si je stejné do Skoly vzala. Chodila jsem na
ekonomku, kde byly samé holky, navic ve mésté
byly dva tenisové kluby, které proti sobé soupefily.
Starsi holky ve $kole za mnou pfibéhly a poprosily
m¢é, zda bych jim boty nepijcila. Byly z bohat-
Sich vrstev, tak mi za ty boty nabidly 100 korun

za tyden. V dobé, kdy moje mamka méla vyplatu
500 korun. Boty mély velky uspéch a dalsi tyden
prisla holka z konkuren¢niho tymu, jestli bych jim
je taky nepijcila. Takhle jsem si tfi roky vydélavala
diky botam.

Takze sdilena ekonomika uz za komunismu...
Vlastné ano, po revoluci se tady rozjely riizné ptij-
covny $atli, dnes mame sdilené kolobézky, auta,
kola... to vSe jen znamena, Ze vlastnim néjakou



véc a dal ji pronajimam. Mohu nabidnout svoje
vlastni auto a nalepit si na néj néc¢i reklamu, moz-
nosti je celd fada.

Rekla bys o Cesich, ze jim to podnikatelsky
mysli?

Ne. Strasné jim to chybi. Spolupracuji s projektem
Miizes podnikat a chodime do skol inspirovat
mladé lidi k podnikani. VZdy tam pfijdou dva
podnikatelé a kazdy fekne sviij ptibéh, co mu
podnikani dalo, co vzalo... A kdyZ se pak zeptam,
kolik déti z té tfidy by chtélo podnikat, tak z 30 se
prihlasi jeden ¢i dva a vétsinou jsou to déti z ro-
din, kde rodi¢e uz podnikaji.

Opravdu se ani v posledni dobé nijak trend
neobraci?

Ne, spiSe mi pripada, ze lidé chtéji byt jesté vice
zaméstnani, chtéji mit své jistoty. A Zasnu nad
tim, jak mladi lidé berou praci ,,lazo plazo“.
Klidné mit vice praci, ale nebyt nikde ukotveny,
chodit, kdy a kam se mi pravé zachce. Kde je
zrovna lepsi vydélek.

Na druhou stranu jsem slySela nazor, ze gene-
race Z ma v mnoha ohledech zdraveéjsi pristup
k praci nez starsi generace, odmitaji travit

V praci prescasy, pokud je nedostanou zapla-
cené, vice si vazi svého dusevniho zdravi.
Myslim, Ze chté&ji zkratka udélat jen to, co maji

v daném Case, a za to dostat zaplaceno. To je ale
vlastné spravné. JenZe nase generace vzesla ze
socialismu, kde vSichni museli byt zaméstnani

a nikdo se neptal po konkrétnich pracovnich na-
plnich. Plat vychdzel z rozpoctové tabulky. Kvalita
prace se neodrazela v jeji cené. To jsme si prevzali
i do trzniho hospodafstvi, kde opét mame néjaké
mantinely mezd, ale nikdo se nepta po konkrétni
pracovni naplni. Prosla jsem X zaméstnani
avkazdém povolani jsem se potkala s naprosto
vagni pracovni naplni. Casta je naptiklad ,,admi-
nistrativni ¢innost“. A ¢im vice je to obecné, tim
vice prace na nas mutiZze spadnout. ProtoZe nemi-
Zeme Fict: za toto ja placena nejsem. Nedejboze

si fict o zvednuti platu za zvySeni agendy. Pfesny
popis ¢innosti by napomohl i proti prokrastinaci.

Kdyz jsme u té mladsi generace, nedavno zacal
Skolni rok a s nim se vraci téma, jak vychovavat
déti k finanéni gramotnosti a odpovédnosti.
Jaky je tv(ij nazor na davani kapesného détem?
Vzdy jsem byla proti kapesnému, obzvlast u ma-
lych déti. Neni tfeba ucit déti zavislosti na néjaké
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davce. Loni byla moje dcera v poslednim ro¢niku
zakladni skoly, davala jsem ji tydné prispévek

300 korun na obédy, protoze ve skole nechodila,

a pak dal$ich 200 korun za prospéch a uklid

v jejim pokoji. I tak jsem v ni vyvolala to, Ze se
zacala ptat po kapesném jako po narokové slozce.
Nyni, kdyz nastupuje na stiedni skolu, budu velice
zvazovat, jak ke kapesnému pristoupit. Uz ma
obcanku, ma nasmlouvané dvé brigady, takze se
pravdépodobné vratime k tomu, co jsme mély za-
vedeno vzdy. Véci, které nutné potrebovala, jsem
ji stoprocentné platila. U véci, které nepotiebo-
vala, ale chtéla, tak jsem ji fikala: jestli to opravdu
chces, tak si kup za své (diky narozeninam, svat-
ktim, Vanoctim a babickam mivaji déti obvykle
penéz dost) a ja ti na to pfidam polovinu. Ale vzdy
prvni otazka byla: Das za to svoje penize? Casto-
krat se stalo, Ze si to rozmyslela. Na druhou stranu
tikat ditéti: To si nekupuj, to je blbost... — tak tim
je odrazujeme utracet za to, co je v Zivoté opravdu
tési. Pokud se rozhodly Spatné, tak to brzy poznaji
a budou mit ponauceni.

Uz jsi tady zminila, ze jsi pred casem byla
fre¢nikem na Vysehradském féru. Jsi zaroven
pravidelnym navstévnikem. Co té na nasi kon-
ferenci nejvic bavi?

Chodim kazdy rok, je to pro mé vzdycky velka
inspirace, poslechnout si ostatni ekonomy, jak
smysli. At jsou to praktici, nebo teoretici. Nékdy
ty ekonomické teorie jsou zajimavé, fadu stoleti je
lidé studovali a vzdy se na né divali z jiného uhlu
pohledu aktualni doby. A pak mam moc rada lidi
z Golden Gate. Velmi mi pfirostli k srdci. Kazdy
rok si mé néktefi z regionalnich manazerti pozvou
na své vanocni vecirky jako takovou tfesinku na
dortu. Pak spolu mame maly workshop nebo be-
sedu na téma finance, stravim s nimi nékolik ho-
din krasného ¢asu. TakZe na VySehradském foru
se vzdy potkam s takovou svou velkou rodinou.
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Slovens
Opory

Golden Gate

Juraj Kozacik - oblastni vedouci

ZazZzham enévé Nna Jako klient jsem se s Golden Gate poprvé potkal

L Ké h hLy v roce 2020. Nasledné mi byla koncem roku 2021
slovenskem trhu rycnty nabidnuta moznost spoluprace, kdyz firma zacala
roz\/oj . Predstav uj eme expandovat na Slovensko. Vzdy jsem se zajimal

. - .. o svét investic i financi a jako klient jsem mél
vam kO [eg y| kterl pat” dobrou zkuSenost se sluzbami, které Golden Gate
K nasim nejvetsim poskytuje.
opo ram. Od té doby jsme na Slovensku udélali velky pokrok

a otevreli jsme prvni regionalni kancelare, které
zaroven slouzi jako vydejni mista, kde si klienti
mohou vyzvednout své zakoupené slitky. K mym
primarnim ptlisobistim patfi trencinsky a trnavsky
region. Nejcastéji pracuji v nasi trnavské regionalni
kancelari.

Na mé praci mé nejvice té€si moznost pomoci
klientim v tom, jak mohou premyslet o financich,
a diskutovat s nimi o déni kolem nas. Jako
nadSeny zajemce o svét investic a financi mam

tu Cest pomahat nasim klientim pii planovani
jejich finan¢ni budoucnosti. Debaty o aktualnich
udalostech a trendech ve finan¢nim svété mé
naplnuji energii a motivaci. Jsem hrdy na to, Ze
mohu byt soucasti tymu, ktery se snazi pfispét

k ekonomické jistoté nasich klientd.

Investici do drahych kovii vnimam jako stabilitu

v dobé nejistoty a dobrou diverzifikaci klientskych
portfolii. Mimo pracovni nasazeni si rad uzivam
svij volny ¢as. Cestovani mi otevira dvere do novych
kultur. Stejné tak rad travim ¢as s rodinou i prateli
aneodmitnu ani dobry film.



Jozef Demcak - oblastni vedouci

S Golden Gate spolupracuji uz pét let. Jako
finanénik mam fadu klientd, ktefi mi v horizontu
nékolika mésicii postupné odpovidali na téma

VN7

investic velmi podobné: ,Jozefe, véfim v tebe, véfim
sve firmé, véfim nemovitostem, av§ak nevérim
finan¢nim trhtim a bankam. Pokud mi nabidnes
néco, do ceho mohu ulozit své penize, a mit v case
také zhodnoceni, tak do toho ptijdu.” Tak jsem zacal

uvazovat a hledat feseni této poptavky.

Fyzické investi¢ni kovy mé napadly jako prvni, uz
drive jsem si o nich studoval informace a sledoval,
jak se chovajina trhu. V této dobé jsem uz néjaké
sam vlastnil. V daném obdobi jsem na Slovensku
nenasel seriézniho partnera pro tento druh
obchodu (kromé e-shopti). Avsak v Ceské republice
ano. Zaujalo mé, Ze je moznost investici resit

také postupnym nakupovanim kovu, zhlédl jsem
vzdélavaci videa na youtube. Napsal jsem proto
stru¢ny e-mail o sobé, Ze jsem finan¢nik a chtél bych
védeét vice informaci o spolupraci na Slovensku. Na
setkani se mnou pfijel Martin Vrana a domluvili
jsme spolupraci.

Na mé praci mé nejvic bavi, kdyz lidé pochopi
cykly bohatstvi. Jsem pfesvédcéeny, Ze je rozumné
rozkladat majetek kromé ,,standardnich” nastrojt
financ¢niho trhu ¢i nemovitosti také do aktiv, jako
jsou zlato, stfibro ¢i platina. Umozinujeme lidem
nakoupit kov, ktery si mohou pohodIné vyzvednout
uz také u nas ve vydejnim misté v PreSové. T€si

mé, Ze se jako kolektiv podporujeme, osobnostné
izkuSenostmi, a Ze se rozrista také nas tym.
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Nejtézsi naopak byva, kdyz pti rozhovorech

lidé pochopi, jak funguji banky, jak se vytvareji
penize z ,ni¢eho” a zZe do velké miry jsou trhy
manipulované velkymi hraci. Mnohdy u nich
dochazi k deziluzi.

Vystudoval jsem Fakultu provozu ekonomiky
dopravy a spojii na Zilinské univerzité. Béhem
vysokoskolského studia jsem zacal podnikat jako
finan¢ni zprostiedkovatel, coz me bavi dodnes.
Zkusil jsem také rtizné jiné brigady, kde jsem
pochopil, Ze ,klasickym“ zaméstnanim si nebudu
moci realizovat své cile a 0 mém case bude
rozhodovat nékdo jiny.

Jsem Zenaty, mame tfi déti. Aktudlné se

st€hujeme do naseho nového rodinného domu,
takze o zabavu mame postarano (sméje se). Rad

¢tu knihy o osobnostnim rozvoji, divam se na
dokumentarni serialy, rozumné sportuji a zboznuji
aktivni cestovani s rodinou i prateli. Hlavné s mym
nejlepsim kamaradem z utlého détstvi, cestovatelem
MiSom, ktery si buduje svoji vyjimecnou cestovni
kancelaf. Jinak jsem Stastny ¢lovék a tési mé
zvySovat kvalitu zivota lidem okolo mne.
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Rostouci

vliv bitcoinu
akryptomeén

vCesku

Za ¢trnact let od zrodu bitcoinu se cely krypto-
ménovy trh rozvinul na tehdy nepfedstavitelnou
uroveil. Jde o komplexni ekosystém zasahujici do
mnoha oblasti naseho zivota. Od tézarti v gruzin-
skych horach, ptes prazské vyrobce bitcoino-
vych bankomatti az po softwarové inZenyry ve
svétovych technologickych centrech. A Ceska
republika je v tomto vyvoji na samé Spicce.

Diky firmam, jako je SatoshiLabs, Braiins ¢i Con-
firmo, které svymi vynalezy pomahaly celému
odvétvi témé¥ od jeho pocatku, je Ceska repub-
lika v kryptoménovém svété nezaménitelna. Tyto
spole¢nosti nejenze zaméstnavaji stovky odbor-
nikd, ale pfitahuji talenty z celého svéta.

Tento rist prinasi vyzvy, zejména v oblasti legis-
lativy. Nejasnosti v ¢eském pravnim fadu kom-
plikuji Zivot podnikateldm i uzivateliim krypto-
mén. Zatimco nékteré zemé, jako Némecko ¢i
Svycarsko, jiz maji osvédéenou legislativu, Ceska
republika se jesté hleda. V tomto kontextu je
dtlezité zminit balicek kryptoregulace MiCA,
jehoz cilem je zajistit konkurenceschopnost
Evropského finan¢niho sektoru. MiCA usiluje

o to, aby lidé méli snazsi pristup k inovativnim
kryptoménovym projektiim, zaroven jim ale
nabizi ochranu diky regula¢nim opatienim,
ktera budou muset podnikatelé v tomto sektoru
dodrzovat. Nefesi ale otazku zdanéni kryptomén
ani vyuziti ¢asového testu — tedy pokud bychom
drzeli bitcoin déle nez tfi roky, tak bychom jej
nemuseli danit, stejné, jako je to u akcii.

text Rosta Plachy
spoluzakladatel
Bitcoinového uctu

Optimistické odhady, které vypracovali ve své
studii Luka$ Kovanda spolu s Janem Sinclem,
ukazuji, Ze kryptomény by se mohly v Ceské
republice do roku 2033 prosadit az u 3,1 milionu
lidi. Dokonce i pesimistické odhady hovori

o vice nez milionu lidi. A to je ¢islo, které
bychom neméli ignorovat, zejména v kontextu
stale rostouciho vyznamu kryptomén pro eko-
nomiku zemé.

Dale modely ze zminéné studie ukazuji, Ze od-
vétvi kryptomén miize pozitivné ovlivnit statni
rozpocet a ekonomiku zemé. Konzervativné lze
predvidat prirtstek statniho rozpoctu viadu

Vv

desitek miliard korun v pristim desetileti.

Kromé ekonomickych vyhod je zde také otazka
politicka. Rostouci komunita uzivateli kryp-
tomén znamena, ze se bitcoin pomalu stava

i predmétem voleb. Politici by méli na tento
vyvoj reagovat, protoze kryptomény budou v na-
sledujicich volbach hrat vyznamnou roli.

Bitcoin a kryptomény nejsou jenom trendem,
ale stavaji se nedilnou soucasti nasi ekonomiky
a spole¢nosti. Ceska republika ma unikatni
prilezitost stat se jednim z hlavnich hrac¢t

v této revoluci. Je na nas, abychom tuto pfile-
zitost vyuzili naplno. Proto se i vramci Ceské
kryptoménové asociace aktivné snazime mimo
jiné o prosazenti jiz zminéného ¢asového testu.
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Zlaté a stribrneé
mince ve tvaru slitku
s motivem draka
patri mezi oblibené
produkty australske
mincovny The Perth
Mint.

sochy a ikony ze starovékych

zobrazovani jako strazci zlata

Alzbéta II.

2| 00 DOLLARS

Jak nazev napovida, minci dominuje
obraz draka. V pozadi se nachazi
jeho poklad - pokladnice s mincemi,

civilizaci. Zobrazeni mytického tvora
ma pripominat, Ze ve vychodnich
i zapadnich tradicich jsou casto

a dalsich pokladi. Na licové strané je
zobrazeno Jeji Veli¢enstvo kralovna

AUSTRALIA

laz 9999 Au

2023

W

1 DOLLAR
2023

L] ./.—"‘"‘1.- ¥
=

Mince nakoupite
Vv nasem e-shopu:

-

Drak je asi nejpopularnéjsi symbol

v ¢inské mytologii. Patfi k nejvétsim
symboltim blahobytu, ktery mtzete
vlastnit. Rika se, Ze ten, kdo chce
dosahnout uspéchu a slavy, by mél draka
ulozit blizko vodniho zdroje, naptiklad
fontany nebo akvaria. Pokud chcete
podpofit svou kariéru, umistéte draka za
zada pracovniho stolu. Takto by vam podle
legendy mél posilat pracovni prilezitosti
i nabidky a chranit vas pfed zlymi silami.


https://eshop.goldengate.cz/tema/rectangular-dragon?taxon=tema%2Frectangular-dragon
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Letni
tabor

Tym Michaely K¥epelové podpotil ¢astkou 15200 K¢ letni
détsky tane¢né-emocni tabor, ktery porada tanec¢ni skola
All for Dance pro déti z détskych domovii, péstounskych,
adoptivnich ¢i socialné slabych rodin. ,,Déti se zde uci,
jak je moZné hrou a tancem poznat a vnimat své emoce,
nechat je projit télem a opét se citit krasné. Nechat

v bezpecném prostiedi odejit to, co uz neslouzi, opét
zacdit véfit a byt sam sebou. Dékuji svému tymu, ze

jsme spolecné podpotili tento krasny projekt,“ popisuje
MiSaKftepelova z teplického feditelstvi.

15200 K¢

Vybaveni pro
sestric

Oddéleni neurologie v chomutovské nemocnici
obdarovalo reditelstvi Jany Mrazkoveé.
Zdravotnim sestfickam vénovalo vybaveni

v podobé masazniho kfesla a kavovaru v celkové
hodnoté 15000 K¢. ,Kieslo i kavovar vyuZzivaji
sestry i pacienti oddéleni, oboji jim doslouzilo
a prostiedky na nové jiz delsi dobu nejsou,”
vysvétlila Jana Mrazkova.

15000 K¢




AKTUALITY —ZARI—GMAG—15

Chrante sve
udaje i svuj ucet

Podvodné reklamy, které nabizeji investovat
do verejné znamych firem nebo kryptomén,
SMS zpravy zasilané jménem Ceské posty,
ministerstva prace a socialnich véci, nebo
telefonaty falesSnych zaméstnanci banky
kviili napadeni vaseho uctu. To jsou jen
vybrané zptisoby podvodnikd, které smétuji
k jedinému - obrat lidi o penize. Jak se témto
pokustim ubranit?

Zakladni radou je nedé€lat zadna unahlena
rozhodnuti v podobé pfevodu finan¢nich
prostiedki, sdileni déivérnych informaci o sobé
nebo svych bankovnich ¢i jinych uctech na
zakladé neovéfenych telefonatii ¢i komunikace
s neznamymi osobami prostfednictvim SMS,

e-mailti ¢i jinych zprav. Podvodnici jsou totiz
stale vice sofistikovani. Dokazou dokonce
zménit svoje telefonni ¢islo na ¢islo banky
nebo jiné instituce, za kterou se vydavaji.
Proto pokud chcete mit jistotu, hovor
ukoncete a kontaktujte danou instituci sami
prostiednictvim oficialnich kontaktd.

Neméné dilezité je zabezpeceni pristupi
do vaseho internetového bankovnictvi, do
Komoditniho uc¢tu a do vaseho e-mailu.
Postavte si silna hesla (odbornici radi
napriklad ¢tyfi spolu nesouvisejici slova),
nepouzivejte stejna hesla vicekrat a vsude,
kde je to mozné, vyuzijte dvoufazového
ovéfeni. Bud'te opatrni.

Vedeli jste, Ze...

vykup drahych
kovil garantujeme
jiz ve smlouvé

JAYA
JAVAVA

aktualni vykupni penize za vykup v pripadé

ceny uvadime prevadime nasim vétsiho objemu
on-line v nasem klientGim jesté garantujeme
e-shopu v tentyz den smluvné lhitu

patnacti dnt
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